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Abstraksi 
Masalah yang diperoleh selama penelitian di CV. Amibugar masih menggunakan pencatatan manual dengan 

media buku album sehingga membutuhkan waktu yang lama untuk proses penginputan dan penyusunan laporan 

data barang, pelanggan dan penjualan. Metode Penelitian yang digunakan yaitu Metode Observasi (pengamatan 

secara langsung), Metode Wawancara dan Metode Kepustakaan. Metode Wawancara adalah memberikan 

pertanyaan kepada pemilik seputar masalah yang dihadapi, sedangkan Metode Kepustakaan adalah pengumpulan 

data dalam penelitian ini. Berdasarkan hasil penelitian pada CV. Amibugar, perancangan sistem diawali dengan 

merancang database menggunakan UML yakni, class diagram, use case diagram, sequence diagram dan akvitas 

diagram, Sehingga menghasilkan Sistem Informasi Penjualan Produk Herbalife Pada CV. Amibugar. 

Kesimpulan dengan dibangunnya Sistem Informasi Penjualan Produk Herbalife pada CV. Amibugar, dapat 

mempermudah pekerjaan dan mengefisien waktu dalam melakukan proses penginputan data. 
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Abstract 
Problems obtained during research in CV. Amibugar still uses manual recording with album book media so it 

takes a long time to process input and prepare reports on goods, customers and sales data. The research method 

used is the observation method (direct observation), the interview method and the library method. The interview 

method is to ask questions to the owner about the problem at hand, while the library method is to collect data in 

this study. Based on the results of research on CV. Amibugar, the system design begins with designing a 

database using UML, namely, class diagrams, use case diagrams, sequence diagrams and activity diagrams, 

resulting in an Herbalife Product Sales Information System on CV. Amibugar. Conclusion with the establishment 

of the Herbalife Product Sales Information System on CV. Amibugar, can simplify work and save time in the 

data input process. 
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Pendahuluan 
Herbalife Amibugar merupakan sebuah toko yang 

bergerak dibidang penjualan produk kesehatan yang 

berlokasi di kota Luwuk Banggai Jl. Mohatta ruko 

bolefart No. 4. Mekanisme penjualan yang terjadi 

CV.Herbalife Amibugar adalah pelanggan datang ke 

toko untuk membeli barang atau pelanggan datang 

dan terlibat langsung dalam melakukan pembelian 

produk yang diinginkan dan yang akan dibeli 

kemudian pemilik mencatat data pelanggan. Adapun 

sistem penjualanpun di CV.Herbalife Amibugar 

seluruh kegiatan penjualan dilakukan dengan 

manual. CV.Herbalife Amibugar membutuhkan 

teknologi informasi dalam menangani masalah 

sistem penjualan yang ada di dalam toko  tersebut, 

yaitu dengan sistem transaksi, pelanggan dan stok 

barang.  Selama ini sistem transaksi yang ada pada 

CV.Herbalife Amibugar masih manual dengan 

menggunakan catatan pada kertas sehingga 

menyulitkan pemilik dalam merekap data penjualan. 

Menurut Ni Wayan Lami selaku pemilik toko, 

sistem penjualan yang hanya dicatat secara manual 

dikertas tersebut sangat merepotkan pada saat 

perekapan data, dan menurut pengalaman beliau 

pencatatan manual di kertas   biasanya hilang. 

Tujuan dari penelitian tugas akhir ini adalah dapat 

membangun Sistem Informasi Penjualan Produk 

Herbalife Pada CV. Ami Bugar  yang nantinya dapat 

digunakan dengan mudah dan cepat oleh pengguna 

sistem. Dari ruang lingkup Sistem Informasi 

Penjualan Produk Herbalife Pada CV. Amibugar 

maka penulis membatasi masalah yaitu, system yang 

dibangun hanya menekankan pembelian produk 

langsung, pembelian tidak dilakukan secara online, 

dan pelanggan datang langsung ketoko untuk 

membeli barang. Metode yang digunnakan dalam 

penelitian ini adalah metode observasi, metode 

wawancara dan metode kepustakaan. Hasil yang 

diperoleh adalah dibangunnya Sistem Informasi 

Penjualan Produk Herbalife pada CV. Amibugar 

yang dapat mempermudah proses input jenis barang, 

menambah stok barang, input pelanggan, data 

transaksi penjualan dan mencetak laporang menjadi 

lebih mudah. 
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Tinjauan Pustaka 
Sistem informasi merupakan kombinasi 

teratur dari orang-orang, perangkat keras (hardware), 

perangkat lunak (software), jaringan komunikasi, 

dan sumber daya data yang mengumpulkan, 

mengubah, dan menyebarkan informasi dalam 

sebuah organisasi [1]. Penjualan adalah suatu 

transaksi yang bertujuan untuk mendapatkan suatu 

keuntungan, dan merupakan suatu jantung dari suatu 

perusahaan [2].  adalah segala sesuatu yang dapat 

ditawarkan kepada pasar untuk memuaskan suatu 

keinginan atau kebutuhan termasuk barang fisik, 

jasa, mengalaman, acara, orang, tempat, properti, 

organisasi, informasi dan ide [3]. UML (Unified 

Modelling Language) adalah salah satu alat bantu 

yang sangat handal di dunia pengembangan sistem 

yang berorientasi objek [4]. UML dideskripsikan 

oleh beberapa diagram diantaranya yaitu 1) Use 

Case Diagram digunakan untuk menggambarkan 

sistem dari sudut pandang pengguna sistem tersebut 

(user) [5]. 

 
 

Gambar 1. Use Case Diagram 

 

2) Class Diagram adalah spesifikasi yang akan 

menghasilkan objek dan merupakan inti dari 

pengembangan dan desain berorientasi objek. 

 

Gambar 2. Class  Diagram 

 

3) Activity Diagram Menggambarkan rangkaian 

aliran dari aktivitas, digunakan untuk 

mendeskripsikan aktifitas yang dibentuk dalam suatu 

operasi sehingga dapat juga digunakan untuk 

aktifitas lainnya [5]. 

 

Gambar 3. Activity  Diagram 

 

PHP atau kependekan dari Hypertext Preprocessor 

adalah salah satu bahasa pemrograman open source 

yang sangat cocok atau dikhususkan untuk 

pengembangan web dan dapat ditanamkan pada 

sebuah skripsi HTML. Bahasa PHP dapat dikatakan 

menggambarkan beberapa bahasa pemrograman 

seperti C, Java, dan Perl serta mudah untuk 

dipelajari [6]. MySQL merupakan software RDBMS 

(server database) yang dapat mengelola database 

dengan cepat, dapat menampung data dengan jumlah 

yang besar, dapat diakses banyak user (multi-user) 

dan dapat melakukan suatu proses sikron atau 

bersamaan (multi-threaded) [7]. 

Metode Penelitian 
Metode penelitian yang digunakan dalam penelitian 

ini adalah metode observasi yakni dengan 

melakukan pengamatan langsung terhadap objek 
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yang diteliti di CV.Herbalife Amibugar untuk 

mengumpulkan data dan informasi yang berkaitan 

dengan permasalahan yang ada, metode wawancara 

yaitu melakukan wawancara langsung dengan 

pemilik CV. Amibugar yaitu Ni Wayan Lami, 

metode kepustakaan yakni dengan pengumpulan 

bahan-bahan yang berkaitan dengan sistem 

informasi transaksi melalui membaca buku-buku 

dari perpustakaan dan mencari referensi dari 

internet. Adapun sistem yang sedang berjalan pada 

CV. Herbalife Amibugar adalah sebagai berikut : 

 

Gambar 4. Sistem yang sedang berjalan 

 

Adapun sistem yang diusulkan pada CV. Herbalife 

Amibugar adalah sebagai berikut : 

 
 

Gambar 5. Sistem yang diusulkan 

 

Hasil dan Pembahasan 
Hasil yang diperoleh dalam penelitian ini adalah 

berhasilnya dibangun sebuah sistem informasi 

penjualan produk Herbalife pada CV. Amibugar 

yang diharapkan dapat menbatu proses  yang 

berjalan pada CV. Amibugar. Proses yang dilakukan 

dalam pembuatan sistem informasi dimulai dari 

perancangan database yang dijelaskan pada gambar 

dibawah ini: 

 
Gambar 6. Diagram Class pada CV. Amibugar 

 

Selanjutnya dalam pembuatan program ini dilakukan 

perancangan sistem dimulai dari pembuatan use case 

diagram sebagai berikut: 

 
Gambar 7. Use Case Diagram pada CV. Amibugar 

 

Setelah itu dilakukan peracangan activity diagram 

menggambarkan bagaimana alur sistem berawal, 

pilihan (decision) yang mungkin terjadi, dan 

bagaimana akhir alur sistem tersebut. 

 
Gambar 8. Activity Diagram Tambah Data 
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Gambar 8. Activity Diagram Laporan 

 

Selanjutnya dilakukan implementasi program 

dengan melakukan proses data melalu aplikasi yang 

telah dibuat. 

 
Gambar 9. Data Barang 

 

Pada gambar di atas digunakan untuk menampilkan 

data barang dimana admin dapat menambah, 

mengubah dan mengubah data barang. 
 

 
Gambar 10. Data Pelanggan 

 

Pada gambar di atas digunakan untuk menampilkan 

data pelanggan dimana admin dapat menambah, 

mengubah dan mengubah data pelanggan. 

 

 
Gambar 11. Transaksi Penjualan 

Pada gambar di atas adalah proses transaksi barang 

digunakan oleh kasir melakukan transaksi penjualan 

dengan memilih barang, memilih nama pelanggan 

dan menulis total bayar. 

 

 
Gambar 12. Laporan Penjualan 

 

Pada gambar di atas digunakan oleh admin  

menampilkan laporan penjualan barang, admin juga 

dapat mencetak laporan penjualan. 

Kesimpulan dan Saran 
Dari hasil pembahasan tentang Sistem Informasi 

Penjualan Produk Herbalife Pada CV. Amibugar, 

maka diambil kesimpulan adalah CV. Amibugar 

dalam proses transaksi penjualan masih dilakukan 

dengan pencatatan manual dengan menggunakan 

sebuah buku album. Kegiatan penjualan tersebut 

tentunya tidak efisien waktu dalam menginput data 

barang, data pelanggan, data transaksi dan dalam 

pembuatan laporan transaksi penjualan, dalam 

proses penelitian ini dalam membangun sistem 

informasi diawali dengan dilakukan perancangan 

database dengan menggunakan UML yakni, klas 

diagram, use case diagram, skuen diagram dan 

akvitas diagram.  sehingga menghasilkan Sistem 

Informasi Penjualan Produk Herbalife Pada CV. 

Amibugar sehingga dengan adanya Sistem Informasi 

Penjualan Produk Herbalife Pada CV. Amibugar ini, 

dapat membantu mempermudah pekerjaan dan 

mengefisien waktu dalam melakukan proses 

penginputan, selain itu sistem juga dapat 

menghasilkan laporan mengenai administrasi 

penjualan. 

Saran kedepannya untuk membantu pengembangan 

Sistem Informasi Penjualan Produk Herbalife Pada 

CV. Amibugar guna memperoleh hasil yang lebih 

baik dan bermanfaat bagi pengguna, antara lain, fitur 

yang ada pada sistem informasi administrasi ini 

masih perlu dikembangkan, sehingga kedepannya 

perlu ada penambahan fitur volume point pelanggan 

dan volume point produk. 
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